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*Date la 21 mai 2019

Prima companie de IT listata in Romania

Tn aprilie 2015, Bittnet (ticker: BNET) a devenit prima
companie de IT listata pe piata AeRO a Bursei de
Valori Bucuresti.

Crestere de peste 10 ori

Tn 4 ani de la listare (aprilie 2015 pand in mai 2019),
Bittnet a inregistrat o crestere de paisprezece ori a
valorii, de la 7,5 milioare RON (1,7 milioane EUR) la
105 milioane RON (EUR 22 milioane).*

Investitori de incredere

De la listarea din 2015, BNET a atras peste 10
milioane EUR folosind mecanismele pietei de capital:
equity plus cinci emisiuni de obligatiuni corporative,
capital utilizat in principal pentru finantarea activitatii
de M&A.

Imbunatatirea rezultatelor financiare

An de an, Bittnet si-a imbunatatit rezultatele financiare,
ajungand la 11,1 milioane EUR in venituri consolidate (+ 20%
fata de 2017) si 1,02 milioane EUR in profit net (+ 164%).
Pentru 2019, BNET vizeaza venituri de 120 milioane RON (25
milioane EUR).

Lichiditate si cresterea pretului

Tn 2018, BNET a fost cea mai lichid3 actiune de pe piata
AeRO si a inregistrat peste 3.500 de tranzactii. Evaluarea
companiei a crescut numai in anul 2018 cu 55%.

Premiata pentru calitate

A primit multiple premii pentru crestere si
inovare - Cel mai bun departament de IR
din CEE, Top 5 EY Entrepreneur of the Year
2019, Premiul BVB pentru cea mai activa
companie in 2018.
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Fondata in 2007 de catre fratii Mihai si Cristian Logofatu,

compania si-a schimbat statutul legal in societate pe actiuni, ca urmare a unei
majorari a capitalului social, folosind profiturile generate in 2008.

33,20/0 . . . . . v
in 2012, Bittnet a obtinut o infuzie de capital de la Razvan Capatina, Mihai si Cristian Logofatu
in schimbul unei participatii de 24% din companie. in 2015, compania a atras 150K
EUR de la un fond de investitii polonez, Carpathia Capital SA, in schimbul unei
participatii de 10%, fiind ulterior listata pe piata AeRO a Bursei de Valori Bucuresti,
devenind prima companie de IT listata la bursa din Romania.
14,6% Razvan Capatina

Bittnet a avut 5 emisiuni de obligatiuni corporative,
intre 2016 si 2019 - BNET19, BNET22, BNET23, BNET23A si BNET23C.

52 204 Investitori Individuali si
Compania are o politica de dividend stabila e Institutionali

Intre anii 2016 si 2018, compania a urmat un model brevetat,
distribuind actionarilor profiturile acumulate sub forma de actiuni
gratuite, proces ce va fi continuat si in urmatorii ani. Pentru
distributia profitului in 2018, rata de alocare propusa este de 1
actiune gratuita pentru fiecare actiune BNET detinuta.



CEO & Founder
Bittnet Group

CFO & Founder
Bittnet Group

VP Technology Bittnet Group VP Education Bittnet Group

CEO Dendrio

CEO ELIAN Solutions

Managing Partner Equatorial



https://www.linkedin.com/in/mihailogo/
https://www.linkedin.com/in/cristilogo/
https://www.linkedin.com/in/cristianherghelegiu/
https://www.linkedin.com/in/danberteanu/
https://www.linkedin.com/in/iulian-motoi-598ab88/
https://www.linkedin.com/in/diana-rosetka-070824/

Tn prezent, compania nu are un Consiliu de Supraveghere si este condusd dupd un model cu administrator unic. Rolul
administratorului unic este in prezent detinut de Mihai Logofatu, CEO. Incepand cu 2012, Bittnet a creat un Board
Consultativ, al caror membri au o reputatie deosebita datorita bogatei lor experiente antreprenoriale si manageriale.
Boardul Consultativ se intalneste de cel putin 4 ori pe an, ocazii folosite pentru prezentarea rapoartelor interne de
catre management, iar membrii consiliului asista si ghideaza managementul companiei in deciziile strategice.

Membrii Boardului Consultativ sunt:

Tnainte de transferul citre Piata Principald a Bursei de Valori Bucuresti, care se asteaptd sa aibe loc la sfarsitul anului
2019, managementul intentioneaza sa creeze un Consiliu de Administratie, format din 5 membri. Membrii consiliului

vor fi alesi in timpul AGEA.


https://www.linkedin.com/in/sergiu/
https://www.linkedin.com/in/andreipitis/
https://www.linkedin.com/in/danstefan/
https://www.linkedin.com/in/danberteanu/

Martie 2019: Recunoscuta de Fundatia Romanian Business Leaders pentru
cel mai inovator model de afaceri in cadrul summitului RBLS 2019.

Februarie 2019: Finalista a editiei EY Entrepreneur of the Year Romania (locul
5).

Februarie 2019: Castigatoare a premiului "Emitentul cu cea mai activa
utilizare Tn 2018 a mecanismelor de finantare pe piata de capital" in cadrul
ceremoniei cu ocazia Inaugurarii Anului Bursier 2019.

Decembrie 2018: Premitata «Cea mai tranzactionata companie pe piata
AeRO in 2018» la Gala anuala a Asociatiei Brokerilor din Romania.

Septembrie 2018: Castigatoare a categoriei «Cel mai bun departament de IR
din Europa Centrala si de Est» in cadrul CEE Capital Markets & Fintech
Awards.

Februarie 2018: Castigatoare a premiului "Emitentul cu cea mai activa
utilizare Tn 2017 a mecanismelor de finantare pe piata de capital" in cadrul
ceremoniei cu ocazia Inaugurarii Anului Bursier 2018.

Aprilie 2017: Recunoscuta de Bursa de Valori Bucuresti in cadrul proiectului
«Made in Romania» ca emitent de referinta pe piata AeRO.

Aprilie 2017: Inclusa in Top FT1000, clasamentul companiilor europene cu
cea mai rapida crestere, alaturi de doar alte 5 companii romanesti.

Septembrie 2016: Castigatoare a categoriei «Listarea anului pe o piata
alternativa» in cadrul Central and Eastern Europe Capital Markets Awards.

Decembrie 2014: Inclusa in clasamentul Deloitte - Technology Fast 500 Top in
EMEA pe locul 333.
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Structura curenta a afacerii

Divizia de Tehnologie - include Dendrio (fostul Gecad Net),
primul integrator multi-cloud din Romania certificat la cele
mai inalte standarde tehnologice ("Gold", "Platinum" etc.),
atat pentru infrastructura hardware, cat si pentru
licentierea de software si cloud. De asemenea, include
solutiile ERP oferite de ELIAN, o companie in care Bittnet
detine o participatie de 51%.

Divizia de Educatie - axata pe formarea IT, pe segmentul
in care Bittnet este lider de piata, precum si orice alte
initiative bazate pe educatie, inclusiv integrarea
activitatilor companiei Equatorial, o companie de tip
game-based learning, in care Bittnet detine o
participatie de 25%.

EDUCATION

TECHNOLOGY

Game Based
Learning

Multi-cloud Business
integrator Apps

bittne

“WAs  Dittnet oJow

dendrw ELIAN eQUQTOrIQL Your skills. Upgraded.
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Bittnet este liderul pietei de training IT din Romania, cu o echipa in continua
crestere, cu peste 15 ani de experienta si mai mult de 21.000 de cursanti
instruiti.

Compania are cea mai mare echipa de traineri din Romania.

Bittnet ofera cel mai mare portofoliu de training pe piata, care cuprinde mai mult de
1.500 de cursuri. Din acest portofoliu cele mai importante traininguri sunt pentru
principalii furnizori: Cisco, Microsoft (inclusiv Office), Amazon Web Services, ITIL, Linux,
VMware, Oracle, Citrix, IBM, RedHat, Adobe, Avaya, Dell - SonicWall, EMC, HP, Juniper,
etc.

Portofoliul de business training cuprinde managementul proiectelor, ITIL si
managementul serviciilor IT, business intelligence, CRM, ERP, Agile si altele.

Tncepand cu 2016, Bittnet s-a alaturat celei mai mari asociatii de parteneri de
training Microsoft — LLPA, ceea permite companiei sa extinda puternic atat
veniturile din export, cat si livrarea de cursuri in orice limba oriunde in Europa.

Tn anul 2018, divizia de training IT a adus venituri de 8,28 milioane RON (+ 3%
fata de 2017).

o vodafone
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Divizie care a rezultat din fuziunea diviziei de solutii IT
Bittnet si GECAD NET (acum Dendrio), companie
specializata in comercializarea si implementarea
aplicatiilor software, care ofera optiuni de licentiere
adecvate, servicii IT integrate si solutii profesionale de
securitate.

Solutiile IT furnizate sub brandul Dendrio acopera:
infrastructura de retea, securitatea si managementul
retelelor, data centere, virtualizarea si cloud
computing, mobilitatea angajatilor, inclusiv BYOD
(Bring Your Own Device), comunicatii si colaborare
centralizata, conferinte video, inclusiv teleprezenta,
precum si licente software.

Compania ofera urmatoarele servicii IT: servicii de
consultanta generala, servicii de evaluare IT, servicii de
implementare si migrare, servicii de mentenanta si
suport, servicii de optimizare a infrastructurii si servicii
de training IT.

Dendrio este una dintre putinele companii certificate in Romania
la nivel de furnizor Microsoft Licensing Solution Provider - cel mai
inalt grad de certificare pentru parteneri care vand platforme
Microsoft - si care are certificari Gold pentru implementarea
Microsoft Software ca solutii de service, precum si pentru
implementarea solutiilor de infrastructura cloud - Microsoft
Azure.

Dendrio este singurul integrator "multi-cloud" din Romania,
consolidand-si astfel pozitia sa de companie foarte bine
certificata de marii producatori de IT mondiali, concentrandu-se
pe cloud si securitate cibernetica. Fiind singurul integrator multi-
cloud, compania poate oferi clientilor sai acces la platforme de
cloud diferite (Amazon Web Services, Microsoft Azure, Google
Cloud Platform sau Cisco Cloud Solutions).

Tn 2018, serviciile de integrare au adus
venituri de 36,35 milioane RON (+ 10% fata
de 2017), in timp ce veniturile din cloud au
fost de 2,55 milioane RON (+ 60% fata de
2017).



Exemple de proiecte de integrare IT
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Potetial ridicat in 2018, exporturile au crescut cu 136%,
depasind astfel 1,5 milioane EUR (7 milioane RON).

Tn 2018 Bittnet a livrat servicii citre 18 clienti striini din
15 tari europene, precum si din SUA, Canada, Filipine si
Turcia.

Veniturile din exporturi provin in primul rand din
“vanzarea" expertizei expertilor nostri.

Exportul a fost identificat ca unul dintre punctele forte
ale cresterii si dezvoltarii in urmatorii ani iar compania
vede un potential de crestere de doua cifre in urmatorii
5 ani in acest domeniu.

Bittnet este membru al Asociatiei LLPA, alianta celor
mai mari si reprezentativi parteneri de training IT din
Europa si este implicata in summituri internationale si
evenimente care ajuta compania sa identifice noi
parteneri in UE.
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ISIN

In 2018, BNET a fost cea mai tranzactionata actiune de
pe piata AeRO;

55% crestere doar in anul 2018, 1400% crestere a
capitalizarii de la listare;
Compania are in prezent peste 600 actionari;

Inclusa in segmentul Premium al pietei AeRO, alaturi
de alti 16 emitenti;

De la listarea in 2015, compania si-a capitalizat
profiturile prin distribuirea de actiuni gratuite catre
actionari. Pentru distributia profiturilor din 2018, rata
de alocare a fost de 1 actiune bonus pentru fiecare
actiune detinuta.

ROBNETACNOR1

Pretul actiunii (21.05.2019) RON 1.91/EURO0,4

Capitalizare de piata RON 104,943,090 / EUR 22,031,519
(21.05.2019)
Numar de actiuni 55,233,205

Sursa: Stockopedia | *Date disponibile la 21 mai 2019

Zoom 1m 3m 6m YTD 1ly 2y 3y All May 20 2019 Close: 1.90

Distributia de dividente
aferente profitului din 2017

Distributia de dividente

Distributia de dividente aferente profitului din 2016

aferente profitului din 2015
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108.0000
> Tn februarie 2019, Bittnet a retras emisiunea de

obligatiuni BNET19, pentru a reduce gradul de 106.0000
indatorare al companiei.

> 1n prezent, compania are 4 emisiuni - BNET22, e 104.0000
BNET23, BNET23A si BNET23C care se E — -
tranzactioneaza pe piata AeRO. Emisiunile BNET22 si o) St
BNET23 sunt foarte lichide si sunt in prezent
tranzactionate peste valoarea nominala. R 11472019 21472019 52019 4/3/2019
> 1n 2018, actiunea Bittnet avea peste 600 de actionari,
iar cele 3 emisiuni de obligatiuni Bittnet aveau peste
200 de obligatari.
110.0000
> Emisiunea BNET23C in valoare de 2.000.000 EUR a
intrat la tranzactionare pe piata ATS Bonds a Bursei el | ) .
de Valori Bucuresti in data de 17 aprilie 2019. - |
' P ~ 106.0000
(o]
b 104.0000 '
2 o
0
102.0000
100.0000 L . . ' ;
8112018 111272018 12192018 3212019

Sursa: BVB | *Date disponibile la 21 mai 2019



2015 - 2018 Timeline proiecte cheie

Listarea pe AeRO

Martie 2015 - Listare AeRO
@ atrage €150.000 pentru
10% din companie de la
fondul polonez Carpathia
Capital.

2015 J()1¢€

Fondata in 2007

De Cristian si Mihai
Logofatu.

Capitalizarea

o Profiturilor

August 2016 -
Capitalizare profituri in
valoare de €200,000.

Prima emisiune de

.obligatiuni

lulie 2016 - Atrage
€950,000 - prima emisiune
de obligatiuni corporative
IT romanesc—BNET19.

Prima achizitie

Aprilie 2017 - Anunta
preluarea GECAD NET.

)01/

e Majorarea

capitalului
Martie 2017 - Atrage
€175,000 prin BVB
pentru 7% din
companie.

A doua emisiune de
@ obligatiuni

Septembrie 2017 — Atrage €1,000,000
- obligatiuni BNET22 pentru M&A
Gecad Net.

Rebranding

Aprilie 2018 — GECAD NET
devine Dendrio — primul
integrator multi-cloud din
Romania.

Noi achizitii

Martie 2018 - Anunta
preluarea a 51% din ELIAN
Solutions si 25% din
EQUATORIAL.

Capitalizarea

profiturilor

lulie 2017 — Capitalizare

Tranzactie
semnificativa

Octombrie 2018 -
Anunta intentie
preluare divizia de
integrare IT&C a
Crescendo
International.

A treia emisiune de
obligatiuni

lulie 2018 — Atrage
€1,000,000 obligatiuni
BNET23 pentru M&A Elian
si Equatoial.

Majorarea capitalului

o

Obligatiuni M&A
Crescendo
Decembrie 2018 —
lanuarie 2019 Atrage 0
Attracts EUR 4,000,000 -

obligatiuni BNET23A &
BNET23C.

Rambursare BNET19

lanuarie 2019 - rascumpara
anticipat obligatiuni BNET19

®
Decembrie 2018 & Februarie 2019 — b I tt n e t

profituri in valoare de

€320,000.

Majorari de capital, €700,000 in 2018 si

€820,00in 2019.

group



Compania are deja reputatie in ceea ce priveste activitatea de M&A pe piata locala, dupa ce a achizitionat in septembrie
2017 o participatie de 100% in GECAD NET (cunoscuta in prezent sub brandul Dendrio), 51% in ELIAN Solutions in iulie
2018, 25% in Equatorial Gaming in august 2018 si divizia de integrare IT&C a Crescendo International.

> Dupa primele 3 luni sub conducerea Bittnet, datorita masurilor de reducere a costurilor ot dendrl
si a optimizarii, GECAD Net a reusit sa incheie anul 2017, primul an fiscal in ultimii 3 ani I tt n e t
pe profit de 145K RON si o cifra de afaceri de 21,5 milioane RON. a bittnet company
> Tniulie si august 2018, Bittnet a semnat contracte de investitii pentru achizitionarea
unui pachet de 51% in ELIAN Solutions, furnizor de solutii ERP si 25% din Equatorial

Marathon, o platforma de invatare de tip game-based, imbunatatind astfel portofoliul
de produse si servicii al companiei.

> Tn octombrie 2018, compania a anuntat incheierea unui acord de preluare a diviziei de M
integrare IT&C a Crescendo International, subiect supus aprobarii actionarilor. La w
sfarsitul anului 2018 tranzactia a fost finalizata, divizia preluata fiind integrata in

activitatea companiei Dendrio. eQUOTor|OL E L I A N

> Toate cele 4 achizitii au fost finantate prin capitalul atras prin emisiuni de obligatiuni playground for new habits
corporative - BNET22 pentru GECAD, BNET23 pentru ELIAN si Equatorial si BNET23A
pentru divizia de integrare IT&C a Crescendo.

SOLUTIONS

> Compania nu exclude alte achizitii in viitor, atata timp cat acestea servesc scopului
consolidarii pozitiei companiei pe piata, precum si extinderii portofoliului de servicii al
Grupului.



Strategia 2019 — calea catre Piata Principla

OBIECTIVE ECHIPA

«» Investire n angajati si in evolutia acestora, precum si
diversificarea competentelor tehnice;

< Automatizare continua prin RPA;

+» Cresterea excelentei operationale;

«» Asigurarea integrarii complete a companiilor noi achizitionate;

< Implementarea unui alt Stock Option Plan.

OBIECTIVE CLIENTI

< Extinderea acoperirii geografice in Romania, imbunatatirea
recunoasterii locale;

R

< Extinderea portofoliul de produse (upsell si cross-sell);

< Continuarea consolidarii pozitiei pozitiei de lider pe piata de
training IT;

<+ Valorificarea tendintelor industriei (cloud, securitate
cibernetica, managed services);

ontinuarea inbunatatirii satisfactiei si pastrarea clientilor;

resterea accesului pe pietele occidentale.

»C
»C

OBIECTIVE FINANCIARE

«» Continuarea diversificarii si a cresterii fluxurilor de venituri;

«» Continuarea modelului care combina capitalizarea completa a
profiturilor in paralel cu cresterea contributiilor noi;

«» Cresterea veniturilor si cresterea profitabilitatii prin
valorificarea tendintelor din industrie; target - 120 milioane
venituriin 2019.

OBIECTIVE ACTIONARI

%+ Respectarea celor mai inalte standarde in ceea ce priveste
transparenta, raportarea, comunicarea cu investitorii;

« Continuarea modelului care combina valorificarea profiturilor
prin distribuirea actiunilor gratuite si oferind investitorilor
actiuni noi la un pret avantajos;

<+ Pregatirea pentru transferul pe Piata Principala a BVB.

bitthet

group



Proiecte tinta pentru 2018

MENTINEREA POZITIEI DE LIDER PE PIATA LOCALA
DE TRAINING IT

Mentinerea pozitiei de lider pe piata in domeniul de training
IT, cu focus in acelasi timp pe tendintele cheie: proiectele de
cloud, securitate cibernetica, proiecte managed-services si
exporturi, care reprezinta principalele surse de crestere a
afacerii.

INTEGRAREA UNEI STRATEGII UNICE IN INTEGRAREA
SERVICIILOR DE MULTI-CLOUD

Obtinerea pozitiei de lider de piata, in special prin furnizarea de
servicii cu valoare adaugata ridicata, cum ar fi consiliere si migrare
in cloud, asigurarea securitatii IT si furnizarea de solutii IT in
serviciile gestionate.

bittnet

group



Date financiare & indicatori cheie

U
v

U
M
e
-)
Q
—

bittnet

group



2018 Structura venituri si profit net

bittnet

group
TEHNOLOGIE EDUCATIE
®
dendrigs bittnet 900
a bittnet company Your skills. Upgraded.
gavaronat

VENITURI RON 27,75M (+27%) RON 3,98M (+10%) RON 26,48M (+21%) RON 3,22M (+400%)
PROFITNET ~ RON1,13M (+500%) RON 188K (+75%) RON 3,68M (+131%) RON 217K

(vs. 83K pierderi)

bittnet

group



Indicatori cheie - dezvoltarea liniilor principale de business

45,

30,

15,

6,95

2015

Linia de afaceri pentru
integrarea IT inregistreaza
o pondere mai mare in
cifra de afaceri total3,

datorita specificului sau,
care include livrarea de
bunuri (cifra de afaceri
mare, marja bruta mica).

0,91

m [T Integration ®IT Training = Cloud

5,405

2016

8,251

2017

Activitatea integratorului cloud
reprezinta un interes marit pentru
companie si prezinta o crestere
procentuala fata de 2017, de 60%.
Pe parcursul anului 2018, numarul
proiectelor care implica servicii de
migrare in cloud a crescut, trend ce
preconizam ca va continua si in
perioada 2019-2020.

2018 [in K, RON]

Avand in vedere extinderea
tot mai mare a portofoliului
de IT training, exista
asteptarea de a se obtine
mai multa valoare din
activitatea de training IT.



Tn 2018, rezultatele consolidate ale Grupului Bittnet
au atins 57.030 milioane RON, in care au fost incluse
veniturile aferente achizitionarii dreptului de
proprietate asupra marcii Bittnet.

Ambele linii de business, trainingul IT si integrarea si
migratia cloud au generat venituri si profituri in
crestere in 2018.

Crestere de 184% a profitului net, de la 1,76
milioane pana la 5,009 milioane RON, reprezentand
cel mai bun rezultat net din istoria companiei.

Managementul grupului propune distribuirea
profiturilor acumulate sub forma de actiuni gratuite,
1 actiune oferita pentru fiecare actiune detinuta.

Tn 2019, Grupul va urméri aceeasi strategie de
crestere bazata pe trei piloni de crestere:
valorificarea tendintelor din industrie (cloud,
cybersecurity), extinderea portofoliului de produse
(upsell si cross-sell) valorificarea trendurilor de
“uberizare” a serviciilor international.

[in K, RON]

Venituri Totale, din care
Venituri legate de marca
Cifra de Afaceri, din care
Integrare IT

Training IT

Cloud

COGS Total

Costuri Indirecte

Profit Operational
Dobanzi

Amortizarea

Profit Brut

Profit Net

2016 (Indiv)

13,849

13,695
8,251
5,405

905

-6,315

-5,505
1,825

(328)
(114)
1,383
1158

2017 (Cons)

43,675

43,307
33,338
8,078
1,603
-32,190
-8,498
3,028
-851
-99
2,078
1,760

2018 (Cons)

57,030
5,895
51,147
40,053
8,280
2,557
-38,029
-11,762
1,344
-1,256
-180
5,803
5,009

Evolutie

FY18/ FY17
30.58%

18.10%
20.14%
2.50%
59.51%
18.14%
38.41%
-55.61%
47.59%
81.82%
179.26%
184.60%



Performanta de-a lungul anilor
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