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Investment Snapshot

Tmbunatatirea rezultatelor financiare

Prima companie de IT listata pe BVB

n aprilie 2015, Bittnet (simbol: BNET) a fost prima
companie de IT care s-a listat pe piata AeRO a
Bursei de Valori Bucuresti. in S1 2018 BNET a fost
a treia cea mai tranzactionata companie pe
AeRO.

Crestere de aproximativ 8 ori

Dupa 3 ani si jumatate de la listare (aprilie 2015
pana in noiembrie 2018), Bittnet a inregistrat o
crestere de aproape 8 ori a capitalizarii, de la 1,5
milioane EUR la 11,4 milioane EUR.*

Investitori de incredere

De la listarea in aprilie 2015, BNET a atras 3,275
milioane EUR folosind mecanismele de finantare ale
pietei de capital, dintre care 2,9 milioane EUR au
fost atrasi prin emiterea a trei plasamente private
de obligatiuni corporative, realizate cu scopul
principal de a alimenta activitatile de M&A.

*Date disponibile la 5 noiembrie 2018

Tn fiecare an, Bittnet si-a imbunatatit rezultatele
financiare, ajungand in 2017 la 9,2 milioane EUR in
venituri consolidate (+ 215% fata de 2016) si 386K
EUR in profit consolidat (+ 54%).*

Panain anul 2020, BNET vizeaza atingerea unor
venituri de 100 milioane RON ( 21,5 milioane EUR),
obiectiv preconizat a fi atins pana la sfarsitul anului
2019.

Lichiditate

in S1 2018, BNET a fost a treia cea mai
tranzactionata companie pe piata AeRO, 25,5%
din free-float-ul companiei fiind tranzactionat.

Premiata pentru calitate

A castigat mai multe premii pentru performanta pe
bursa si inovatie, cea mai recenta recunoastere fiind
in cadrul CEE Capital Market Awards in Varsovia,
pentru cea mai buna echipa de IR din CEE.

* Rezultatele includ si performata Dendrio
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Despre Bittnet

Fondata in 2007 de catre fratii Mihai si Cristian Logofatu, compania si-a schimbat statutul legal in societate
pe actiuni, ca urmare a unei majorari a capitalului social, folosind profiturile generate in 2008.

Tn 2012, Bittnet a obtinut o infuzie de capital de la R3zvan Cdpatina, in schimbul unei participatii de 24% din
companie.

in 2015, compania a atras 150K EUR de la un fond de investitii polonez, Carpathia Capital SA, in schimbul
unei participatii de 10%, fiind ulterior listata pe piata AeRO a Bursei de Valori Bucuresti, devenind prima
companie IT listata la bursa din Romania.

ntre anii 2016 si 2018, compania a urmat un model brevetat, distribuind actionarilor profiturile acumulate
sub forma de actiuni gratuite, proces ce va fi continuat si in urmatorii ani.

in 2016, 2017 si 2018, Bittnet a avut trei emisiuni de obligatiuni corporative, BNET19, atragand € 950.000 in
iulie 2016, BNET22, atragand € 1.000.000 in septembrie 2017 si emisiunea BNET23 in iulie 2018 prin care a
atras €1.000.000.

Compania are o politica de dividend stabila, care include capitalizarea profiturilor prin distribuirea de actiuni
gratuite. Tn 2017, rata de alocare a fost de 1 actiune gratuita pentru fiecare actiune BNET detinuta in timp ce
in 2018, rata de alocare a fost de 3 actiuni gratuite pentru fiecare 5 actiuni detinute.

Tn 2017, Bittnet a achizitionat compania GECAD NET de la antreprenorul roman Radu Georgescu, devenind
astfe singurul integrator “multi-cloud”, consolidandu-si pozitia de companie foarte bine certificata de marii
producatori de IT mondiali, cu focus pe cloud si securitate cibernetica. In aprilie 2018, GECAD NET a fost
rebranduita sub numele de Dendrio.

Tn 2018, compania si-a continuat activitatea de M&A, achizitionand in iulie 2018 o participatie de 51% in
furnizorul de solutii ERP, ELIAN Solutions si o participatie de 25% in platforma de invatare de tip game-based
Equatorial Tn august 2018. in octombrie 2018, compania a anuntat intentia de a achizitiona divizia de
integrare IT&C a Crescendo International SRL, o investitie care este supusa aprobarii AGEA, care va avea loc
pe data de 17 decembrie 2018.

Structura

actionariatului BNET?*:

Mihai si Cristian Logofatu
53,9%

\

14,6%

N

18,6%

Razvan Capatina

Investitori individuali

\

12,9%

Investitori Institutionali

* La 5 noiembrie 2018




Conducerea executiva

MIHAI LOGOFATU
CEO & Fondator [}

CRISTIAN LOGOFATU
CFO & Fondator [

Board Consultativ

Tn prezent, compania nu are un Consiliu de Supraveghere si este condus3 dupd un model cu administrator unic. Rolul administratorului unic este in
prezent detinut de Mihai Logofatu, CEO. incepand cu 2012, Bittnet a construit un Board Consultativ, compus din persoane cu o reputatie deosebit
datorita bogatei lor experiente antreprenoriale si manageriale. Boardul Consultativ se intalneste de cel putin 4 ori pe an, ii sunt prezentate rapoarte
interne de management, iar memobrii asista si ghideaza managementul Companiei in deciziile strategice. Membrii Boardului Consultativ sunt:

SERGIU NEGUT ANDREI PITIS DAN STEFAN DAN BERTEANU




Recunoasteri selectate:

Septembrie 2018: Castigatoare a categoriei «Cel mai bun
departament de IR din Europa Centrala si de Est» in cadrul CEE
Capital Markets & Fintech Awards.

Februarie 2018: Castigatoare a premiului "Emitentul cu cea mai
activa utilizare in 2017 a mecanismelor de finantare pe piata de
capital" Tn cadrul ceremoniei cu ocazia Inaugurarii Anului
Bursier 2018.

Aprilie 2017: Recunoscuta de Bursa de Valori Bucuresti in
cadrul proiectului «Made in Romania» ca emitent de referinta
pe piata AeRO.

Aprilie 2017: Inclusa in Top FT1000, clasamentul companiilor
europene cu cea mai rapida crestere, alaturi de doar alte 5
companii romanesti.

Septembrie 2016: Castigatoare a categoriei «Listarea anului pe
o piata alternativa» in cadrul Central and Eastern Europe
Capital Markets Awards.

Decembrie 2014: Inclusa in clasamentul Deloitte - Technology
Fast 500 Top in EMEA pe locul 333.

Noiembrie 2014: Mihai Logofatu inclus in topul EY
Entrepreneur of the Year Romania.

Exemple de certificart:
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Structura curenta a afaceri

Divizia de Educatie - axata pe formarea IT, pe
segmentul in care Bittnet este lider de piata, precum
si orice alte initiative bazate pe educatie, inclusiv
integrarea activitatilor companiei Equatorial, o
companie de tip game-based learning, in care
Bittnet detine o participatie de 25%.

EDUCATION

Divizia de Tehnologie - include Dendrio (fostul Gecad Net),
primul integrator multi-cloud din Romania certificat la cele
mai Tnalte standarde tehnologice ("Gold", "Platinum" etc.),
atat pentru infrastructura hardware, cat si pentru
licentierea de software si cloud. De asemenea, include
solutiile ERP oferite de ELIAN, o companie in care Bittnet
detine o participatie de 51%.

TECHNOLOGY

Multi-cloud Business
integrator Apps

Game Based
Learning

dendrig. >3 S8 pittnet

a bittnet company ELIAN playground for new habits Your skills. Upgraded.

SOLUTIONS




Training IT

A\

Bittnet este liderul pietei de training IT din Romania, cu o echipa in continua

crestere, cu peste 15 ani de experienta si mai mult de 21.000 de cursanti instruiti.

Compania are cea mai mare echipa de traineri din Romania.

Bittnet ofera cel mai mare portofoliu de training pe piata, care cuprinde mai mult de
1.500 de cursuri. Din acest portofoliu cele mai importante traininguri sunt pentru
principalii furnizori: Cisco, Microsoft (inclusiv Office), Amazon Web Services, ITIL, Linux,
VMware, Oracle, Citrix, IBM, RedHat, Adobe, Avaya, Dell - SonicWall, EMC, HP, Juniper,
etc.

Portofoliul de business training cuprinde managementul proiectelor, ITIL si
managementul serviciilor IT, business intelligence, CRM, ERP, Agile si altele.

Tncepand cu 2016, Bittnet s-a aldturat celei mai mari asociatii de parteneri de
training Microsoft — LLPA, ceea permite companiei sa extinda puternic atat
veniturile din export, cat si livrarea de cursuri in orice limba oriunde in Europa.

Tn anul 2017 numarul studentilor a crescut cu 25% fatd de anul precedent,
tendinta care se asteapta sa continue si in 2018.

Printre clientii nostri se numara companii de renume cum ar fi, doar sa
mentionam cateva Cegeka, EY, Enel, Honeywell, ING, Metro Systems, OMV
Petrom sau Vodafone.

0 vodafone
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Solutii IT dendrix.

a bittnet company

> Divizie care a rezultat din fuziunea diviziei de solutii IT Bittnet si GECAD NET, companie specializata in comercializarea si implementarea
aplicatiilor software, care ofera optiuni de licentiere adecvate, servicii IT integrate si solutii profesionale de securitate. Compania are o traditie
de peste 25 de ani in domeniul IT, castigdnd de-a lungul anilor numeroase premii si certificari de la cei mai importanti furnizori de software din
lume.

> Solutiile IT furnizate sub brandul Dendrio acopera: infrastructura de retea, securitatea si managementul retelelor, data centere, virtualizarea si
cloud computing, mobilitatea angajatilor, inclusiv BYOD (Bring Your Own Device), comunicatii si colaborare centralizata, conferinte video,
inclusiv teleprezenta, precum si licente software.

> Compania ofera urmatoarele servicii IT: servicii de consultanta generala, servicii de evaluare IT, servicii de implementare si migrare, servicii de
mentenanta si suport, servicii de optimizare a infrastructurii si servicii de training IT.

> Dendrio este una dintre putinele companii certificate in Romania la nivel de furnizor Microsoft Licensing Solution Provider - cel mai inalt grad
de certificare pentru parteneri care vand platforme Microsoft - si care are certificari Gold pentru implementarea Microsoft Software ca solutii
de service, precum si pentru implementarea solutiilor de infrastructura cloud - Microsoft Azure.

> Dendrio este singurul integrator "multi-cloud"” din Romania, consolidand-si astfel pozitia sa de companie foarte bine certificata de marii
producatori de IT mondiali, concentrandu-se pe cloud si securitate cibernetica. Fiind singurul integrator multi-cloud, compania poate oferi
clientilor sai acces la platforme de cloud diferite, inclusiv la cele furnizate de jucatori globali cheie, cum ar fi: Amazon Web Services, Microsoft

Azure, Google Cloud Platform sau Cisco Cloud Solutions.

> Dupa achizitia in Q4 2017, dupa 3 luni sub managementul Bittnet, reducerea de costuri si oferta crescuta de produse si servicii cu valoare
adaugata mare au generat primul an fiscal cu profit pentru GECAD NET din ultimii 3 ani. Astfel, GECAD NET a incheiat anul 2017 cu afaceri de
21.5 milioane lei si un profit net de 145.000 lei. De asemenea, compania a marcat cresteri semnificative pentru liniile principale de business
(17% crestere pentru produsele Microsoft respectiv 20% crestere pe linia de produse destinate proiectarii asistate).



Exemple de proiecte de integrare [T

> |nstalarea si managementul constant a peste 1,500
access-points wireless in toate magazinele Carrefour si
BILLA din tara.

> Dotarea cu solutii de teleprezenta (videoconferinta 4k)
pentru sediile de pe 3 continente ale UiPath.

> Dotarea integrala cu echipamente IT a companiei Pole

to Win la momentul deschiderii birourilor din Romania.

> Dotarea integrala cu echipamente IT a studiourilor

Eurosport Romania la momentul Jocurilor Olimpice de
larna.

DACIA  (7)elefantro

groupe Renault

IQD
**endava Q B

O rompetrol === LOREAL LEAR
ROMAN]A CORPORATION
BRD NTTDAaTa |
GROUPE SOCIETE GENERALE Global 1T Innovator ' PIONEER

Kol mAHLE  AWMELLON

Technology Services ROMANIA S A




Extindere internationala

> Potetial mare de extindere: in 2017, veniturile provenite

din exporturi au crescut cu 75%, atingand 520,000 EUR, %W’\%
reprezentand 11% din totalul veniturilor generate in acel o }'
an. i“KJJ/

> 1n 2017 Bittnet a livrat servicii catre 30 de clienti striini
din 15 tari europene, precum si din SUA, Canada, Filipine
si Turcia.

> Veniturile din exporturi provin in primul rand din
“vanzarea" expertizei exceptionale a expertilor nostri.

> Exportul a fost identificat ca unul dintre punctele forte

ale cresterii si dezvoltarii in urmatorii ani iar compania

vede un potential de crestere de doua cifre in urmatorii
5 ani in acest domeniu.

> Bittnet este membru al Asociatiei LLPA, alianta celor mai
mari si reprezentativi parteneri de training IT din Europa
si este implicata in summituri internationale si
evenimente care ajuta compania sa identifice noi ‘
parteneriin UE. .
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Evolutia BNET

bittnet



Evolutia actiunii BNET

> |n S1 2018, Bittnet a fost a treia cea mai
tranzactionata companie de pe piata AeRO;

> 53,8% crestere Y-O-Y*;
> Compania are in prezent peste 500 actionari;

> Inclusa in segmentul Premium al pietei AeRO, alaturi
de alti 16 emitent;i;

> De la listarea in 2015, compania si-a capitalizat
profiturile prin distribuirea de actiuni gratuite catre
actionari. Pentru distributia profiturilor din 2017, rata
de alocare a fost de 3 actiuni gratuite pentru fiecare
5 actiuni detinute.

ISIN ROBNETACNOR1
Pretul actiunii (05.11.2018)  RON 1.0900 / EUR 0,234

Capitalizare de piata RON 53,094,785 / EUR 11,390,797

(05.11.2018)
Numar de actiuni 48,710,812

Sursa: FT Markets | *Date disponibile la 5 noiembrie 2018

Distributia de dividente aferente
profitului din 2017

Distributia de dividente aferente
profitului din 2016

Distributia de dividente aferente

profitului din 2015 0.80

0.60

040

July January July January July January July
2015 2016 2017 2018




Lichiditatea BNET — actiuni si obligatiuni

> 1nS1 2018, Bittnet a fost a treia cea mai tranzactionat3
companie pe piata AeRO, cu 25,5% din free-float-ul

105.0000
companiei tranzactionat in acea perioada.
> Obligatiunile BNET19 si BNET22 au fost de asemenea Lt
foarte lichide, din moment ce valoarea totala a o 103.0000
tranzactiilor inregistrate cu obligatiuni BNET in S1 2018 a "
fost de 1,2 milioane RON (0,25 milioane EUR), ceea ce E 102.0000 ¢
reprezinta intre 13% si 14,2% din totalul emisiunilor. ‘
Aceasta inseamna ca cifra de afaceri zilnica pentru aceste e T
instrumente a fost la un nivel de £ 0,11% din totalul 100.0000-L. ' ' '
emisiunilor, ceea ce reprezintd o valoare bunj, in special 2/16/2018 6/22/2018
luand in considerare faptul ca valoarea zilnica pentru
acest tip de tranzactii in SUA este estimata la 0,35%. 110.0000
> Tncepand cu S1 2018, Bittnet a depasit 500 de actionari, )
in timp ce toate cele 3 emisiuni de obligatiuni Bittnet au ‘ ~
peste 200 obligatari. N 106.0000 — . —
> Obligatiunile BNET23, in valoare de 1.000.000 de euro,se E el ‘
asteapta sa fie listate pe piata ATS Bonds a Bursei de ]
Valori Bucuresti in trimestrul 4 din 2018. 102.0000
100.0000 -1+

V62018 6/4/2018 8/8/2018




2015-2018 Timeline proiecte cheie

Listarea pe AeRO

Martie 2015 - Compania se

@ listeaza pe AeRO si atrage
€150.000 pentru 10% din
companie de la fondul polonez

Carpathia Capital.

)15 201¢€

Fondata in 2007

De Cristian si Mihai
Logofatu.

Capitalizarea
° profiturilor
August 2016 -

Capitalizare profituri in
valoare de €200,000.

Prima emisiune de
obligatiuni

lulie 2016 - Atrage €950,000 prin
intermediul primei emisiuni de
obligatiuni corporative pe piata
AeRO cu o rata a dobanzii de 9%
pe an.

Prima achizitie

Aprilie 2017 - Este
anuntata preluarea
GECAD NET

Majorarea
capitalului

Martie 2017 - Atragerea a
€175,000 prin intermediul
pietei AeRO in schimbul a 7%
din companie

A doua emisiune de
obligatiuni

Py ] Rebranding
Septembrie 2017 — Aprilie 2018

Atragerea a €1,000,000
. . L GECAD NET este
prin emiterea unei noi .
rebranduita sub

emisiuni de obligatiuni le Dendri
pentru finalizarea achizitiei @ numeve en rltz, cu
0 noua structura ce

GECAD NET ) L
include serviciile de
IT integrate

)(

Noi achizitii
Martie 2018 - Anunta
preluarea a 51% din

Capitalizarea
profiturilor

compania ELIAN
Solutions si 25% din ®

compania EQUATORIAL
lulie 2017 — Capitalizare

profituri in valoare de
€320,000

Tranzactie
o semnificativa

Octombrie 2018 —
Grupul anunta intentia
de a achizitiona divizia
de integrare IT&C a
Crescendo
International SRL,
decizie supusa
aprobarii AGEA.

2()18

A treia emisiune de
obligatiuni

lulie 2018 — Atragerea a
€1,000,000 prin o noua
emisiune de obligatiuni
corporative (BNET23) —
capital folosit la achizitia

a 51% ELIAN Solutions si
25% in EQUATORIAL.




M&A track record

Compania are deja o reputatie in ceea ce priveste activitatea de M&A pe piata locala,
dupa ce a achizitionat in septembrie 2017 o participatie de 100% in GECAD NET
(cunoscuta in prezent sub brandul Dendrio), 51% in ELIAN Solutions Tn iulie 2018 si
25% in Equatorial Gaming in august 2018.

Dupa primele 3 luni sub conducerea Bittnet, datorita masurilor de reducere a ° dendrl
costurilor si a optimizarii, GECAD Net a reusit sa incheie anul 2017, primul an fiscal in I n e
ultimii 3 ani pe profit de 145K RON si o cifra de afaceri de 21,5 milioane RON. a bittnet company

n iulie si august 2018, Bittnet a semnat contracte de investitii pentru achizitionarea
unui pachet de 51% in ELIAN Solutions, furnizor de solutii ERP si 25% din Equatorial
Marathon, o platforma de invatare de tip game-based, imbunatatind astfel portofoliul
de produse si servicii al companiei.

Tn octombrie 2018, compania a anuntat incheierea unui acord pentru preluarea diviziei

de integrare IT&C a Crescendo International, preluare supusa aprobarii actionarilor. M

Daca decizia va fi aprobata in cursul AGEA din decembrie, divizia preluata va fi
integrata in Dendrio.

Toate cele 3 achizitii au fost finantate de capitalul atras din emiterea de obligatiuni eQUOTorch E L I A N

corporative (BNET22 si BNET 23). A patra achizitie, cea a diviziei de integrare IT&C a playground for new habits SOLUTIONS
Crescendo va fi finantata fie printr-o noua emisiune de obligatiuni corporative, fie
printr-un imprumut bancar.

Compania nu exclude alte achizitii in viitor, atata timp cat acestea servesc scopului
consolidarii pozitiei companiei pe piata, precum si extinderii portofoliului de servicii al
Grupului.




Strategia 2018-2020: drumul catre venituri de 100 milioane lel

OBIECTIVE ECHIPA

< Investire in angajati si in evolutia acestora, precum si diversificarea
competentelor tehnice;

«» Automatizare continuad prin RPA;

«» Cresterea excelentei operationale;

«» Asigurarea integrarii complete a companiilor noi achizitionate;

< Implementarea unui Stock Option Plan.

OBIECTIVE CLIENTI

+» Extinderea acoperirii geografice in Romania, imbunatatirea
recunoasterii locale;

+» Extinderea portofoliul de produse (upsell si cross-sell);

+«» Continuarea consolidarii pozitiei pozitiei de lider pe piata de
training IT;

+» Valorificarea tendintelor industriei (cloud, securitate cibernetica,
managed services);

+«» Continuarea inbunatatirii satisfactiei si pastrarea clientilor;

+» Cresterea accesului pe pietele occidentale.

OBIECTIVE FINANCIARE

+» Continuarea diversificarii si a cresterii fluxurilor de venituri;

+» Continuarea modelului care combina capitalizarea completa a
profiturilor in paralel cu cresterea contributiilor noi;

< Cresterea veniturilor si cresterea profitabilitatii prin
valorificarea tendintelor din industrie; target - 100 milioane
venituri pana in 2020.

OBIECTIVE ACTIONARI

% Respectarea celor mai inalte standarde in ceea ce priveste
transparenta, raportarea, comunicarea cu investitorii;

+» Continuarea modelului care combina valorificarea profiturilor
prin distribuirea actiunilor gratuite si oferind investitorilor
actiuni noi la un pret avantajos;

<+ Pregatrea pentru un eventual transfer pe piata principala a
BVB.




Proiecte tinta pentru 2018

MENTINEREA POZITIEI DE LIDER PE PIATA LOCALA INTEGRAREA UNEI STRATEGII UNICE iN
DE TRAINING IT INTEGRAREA SERVICIILOR DE MULTI-CLOUD
Mentinerea pozitiei de lider pe piata in domeniul de training IT, cu Obtinerea pozitiei de lider de piata, in special prin furnizarea de
focus in acelasi timp pe tendintele cheie: proiectele de cloud, servicii cu valoare adaugata ridicata, cum ar fi consiliere si migrare
securitate cibernetica, proiecte managed-services si exporturi, care in cloud, asigurarea securitatii IT si furnizarea de solutii IT in
reprezinta principalele surse de crestere a afacerii. serviciile gestionate.



Directii de crestere a afacerii

Cloud

Adoptarea tehnologiei cloud de catre
companiile romanesti se accelereaza,
iar Bittnet s-a concentrat asupra
acestei tehnologii in ultimii ani. S1 din
2018 a inregistrat o crestere de 6 ori a
numarului de proiecte cloud.

Managed Services

Reprezinta viitorul
paradigmei de consum al IT-
ului Tn lume si o reconfirmare

a capacitatii tehnice si
organizationale ale
companiei.

Securitate cibernetica

Toate tipurile de servicii
necesare companiilor,
deoarece toate acestea se
confrunta continuu cu
amenintari asupra sistemelor si
datelor lor.

Exporturi

“Vanzarea" cunostintelor
exceptionale ale expertilor nostri si
furnizarea de training eficient
pentru clientii din UE, precum si din
afara Europei, inclusiv din SUA.
Beneficiem de un impresionant
numar de certificari detinute.




§ \\\ \
Date financiare & mdicatori cheiey

bittnet




2017 - Structura veniturilor

bittnet

IT TRAINING SOLUTIHIT

Bittnet este liderul pietei de training IT din Prin intermediul diviziei de integrator IT, Bittnet
Romania, cu o echipa in continua crestere, cu ofera clientilor sai solutiile si serviciile de care
peste 15 ani de experientd si mai mult de acestia au nevoie incepand cu analiza initial3, faza
21.000 de cursanti instruiti. De-a lungul acestor de design, implementare si testare ce rezulta in
ani, Bittnet a livrat peste 50.000 de ore de proiecte la cheie pentru companii cu nevoi diferite
training IT. in domeniul IT.
% in 2017 venituri generate: 18,6%. % in 2017 venituri generate: 81,4%, din care 3,7%

generat doar de serviciile de cloud.



Indicatori chele

Dezvoltarea liniilor principale de business
[in K, RON]

2017 1,603
2016 0,404
2015

0, 7,5 15, 22,5

M Integrare IT

W IT Training m Cloud

30,

Ambele linii de business, trainingul IT si integrarea si migratia cloud au
generat venituri si profituri in crestere in 2017.

Linia de afaceri pentru integrarea IT inregistreaza o pondere mai mare

in cifra de afaceri totala, datorita specificului sau, care include livrarea
de bunuri (cifra de afaceri mare, marja bruta mica).

Activitatea integratorului cloud reprezinta un interes marit pentru

companie si prezinta cea mai mare crestere procentuala fata de 2016,
de 297%.

Pe parcursul anului 2017, numarul proiectelor care implica servicii de
migrare in cloud a crescut in mod semnificativ - pana la 60, trend ce
preconizam ca va continua si in perioada 2018-2020.

Tinand cont ca integrarea IT include venituri din solutiile cloud,
aceasta linie de afaceri este, de asemenea, de asteptat sa creasca in
continuare la o rata accelerata.

Avand in vedere extinderea tot mai mare a portofoliului de IT training,
exista asteptarea de a se obtine mai multa valoare din activitatea de
training IT. Tn anul 2017, linia de afaceri de training IT a crescut cu 49%
(fata de 46% in 2016).




BNET Analiza clientilor

Tn 2017, atat numarul de clienti recurenti cat si
numarul de clienti noi a fost cel mai mare din
istoria companiei. Retentia clientilor este bazata
pe achizitia unor clienti noi.

Compania se concentreaza constant pe
imbunatatirea satisfactiei clientilor si fidelizarea
acestora pe baza unor valori cheie recunoscute de
partenerii sai: flexibilitate si profesionalism.

n timp ce Bittnet a fost intotdeauna caracterizata
de un numar mare de clienti recurenti, de-a lungul
timpului acestia si-au dezvoltat increderea in
serviciile companiei rezultat observat in cresterea
veniturilor anuale (90K RON in 2017 vs 55K RON in
2016).

n 2018, accentul este pus pe upsell si cross-sell, o
strategie puternic alimentata de preluarea GECAD
NET, precum si alte achizitii.
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Evolutie Financiara

> Tn 2017, cifra de afaceri Bittnet a crescut cu
aproximativ 60%, ajungand la 21,7 milioane RON,
in timp ce Dendrio a adaugat inca 21,3 milioane
RON la cifra de afaceri a grupului, atingand un total
de 43 milioane RON.

> Profitul operational (EBIT) pentru anul 2017 a
atins nivelul de 2,7 milioane RON, in crestere cu
60% fata de anul precedent.

> Cheltuielile de depreciere si amortizare au fost de
pana la 82,000 RON, generand o valoare EBITDA
de 2,8 milioane RON, o crestere de 65% fata de
anul 2016.

> Profitul net a crescut cu 35%, de la 1,18 milioane la
1,59 milione RON, reprezentand cel mai bun
rezultat net din istoria companiei.

[in K, RON]

Cifra de afaceri (din care)
Integrare IT
IT Training
Cloud
Costuri totale (din care)
COGS Total
Costuri Indirecte
Profit Operational
Dobanzi
Amortizare
Venituri din listarea la BVB in 2015
Profit Brut
Profit Net

Profit Net Consolidat
(include rezultate Dendrio)

Cifra de Afaceri Consolidatd
(include rezultate Dendrio)

2015

9,992
6,950

3,690

-10,100
-6,309
-2,570

919
-173
-153

630

1,221
1,033

1,033

9,992

2016

13,695
7,851
5,405

404
-12,222

-7,300

-4,682
1,713

-328

-114

1,383
1,180

1,180

13,695

Evolutie
FY17 / FY16

59%
53%
49%
297%
65%
59%
56%
65%
154%
-28%
n/a
38%
35%

53%

217%




> In S1 2018 s-au inregistrat venituri de 23,125

milioane RON, o crestere de 34% fata de aceeasi
perioada a anului 2017 (excluzand un eveniment
atipic si irepetabil din S1 2017), profitul s-a dublat
de la 207K la 433K RON in S1 2018 iar EBITDA a atins
1,4 milioane RON.

Cele doua linii principale de afaceri, training IT
precum si Integration & Cloud, au crescut cu 8,5%,
respectiv cu 37% fata de S1 2017.

Bittnet, ca si multe alte companii de IT, este puternic
influentata de sezonalitate. Acest lucru este cauzat
de natura specifica a clientilor carora compania se
adreseaza, si anume aceia care, in general, opereaza
pe bugete anuale, planuri de investitii etc. De-a
lungul anilor, compania a observat o crestere a
volumului afacerii in T4.

S1 2018 rezultate si finte pentru 2018

Cont de profit si pierderi [in K, RON]

Venituri

Cheltuieli operationale, inclusiv:
Depreciere si amortizare

Profit operational

Rezultate financiare, inclusiv
Cheltuieli financiare

Profit brut

Profit net

Numdr de actiuni

Rezultat net pe actiune [in RON]

Previziuni
2018

47,000
-43,000
-80

4,000
-1,150
-1,150
2,850
2,394
51755239

4,63

Raportat
S$1 2018

23,125
-22,077
-52

1,275

-544

-718

605

411

52 581 893

0,81

% din
realizare

49,20%
51,34%
-64,77%
31,87%
47,36%
62,47%
21,24%
17,17%
103,53%
17,49%




Performanta de-a lungul anilor
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Detalil de contact

Contact RI: HQ:

Cristian Logofatu Plaza Romania Offices, etaj 1
Director Financiar Blvd. Timisoara 26
investors@bittnet.ro Sector 6, 061331

Bucuresti, Romania
www.bittnet.ro
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